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De opdracht

Het uitvinden van de kansen voor RIBO binnen 

de markt van historische bouwmaterialen. 

Voor het versterken van de Circulaire Business 

Case.

Binnen deze Circulaire Business case gaat het 

bewaren en toevoegen van waarde van 

materialen gepaard met het verhogen van 

omzet.



De producten

Uit ons onderzoek was het de bedoeling om:

● een adviesrapport;

● een videopitch;

● en een poster af te leveren.



De betrokkenen

Timber Haaker, onze coach vanuit het Saxion

Martin Bellers, Voorzitter Stichting RIBO en onze 

opdrachtgever

Petro Schwarte en Cas van Kamperdijk ook van Stichting 

RIBO

Joke Bults, Stichting Pioneering

Evert van Kooten, directeur Hegeman Bouwgroep Almelo

Paul Kuijpers, Balance and Result organisatie adviseurs



Het proces

Voor het onderzoek zijn:

● Interviews afgenomen;

● Literatuur Bronnen geraadpleegd;

● (Twee)wekelijks voortgangsoverleggen 

gehouden met de werkgroep.



Het Resultaat

Uit ons onderzoek kwamen bevindingen die werden 

verwerkt in het onderzoeksverslag. Deze werden verwerkt 

naar verschillende mogelijke richtingen voor RIBO. En 

daar kozen we de volgende opties uit:

1. Uitbreiden, professionaliseren, beter 

samenwerken met slopers en erfgoedspelers.

2. Inzetten op platforming .

3. Specialiseren op een niche en daarin de beste zijn.



Circulair?

Binnen elke optie staat hergebruik van historische 

bouwmaterialen op de eerste plaats. Met ruimte 

voor reparatie en refurbishing.

Mogelijk kan in de toekomst ook meer ingezet 

worden op hoogwaardige recycling van de nu 

“onbruikbare” bouwmaterialen. Dit is op dit 

moment nog niet heel efficiënt en best duur.



Vragen/opmerkingen?


